
Кейс: Социальное предпринимательство в клинической диагностике 

Краткое описание проекта: 

Проект направлен на создание сети клиник-лабораторий, оказывающих 

качественные клинические лабораторные исследования доступным сегментам 

населения, таким как пенсионеры, дети и жители небольших населённых 

пунктов, которые испытывают дефицит доступного медицинского 

обслуживания. 

Постановка задачи: 

Клиническая диагностика играет ключевую роль в профилактике и 

своевременном выявлении болезней. Однако многие группы населения 

ограничены в доступе к качественным услугам из-за высоких цен и 

территориальной удалённости учреждений. Этот проект ставит целью решить 

проблему доступности лабораторной диагностики посредством организации 

социальных предприятий, объединяющих социальную миссию и устойчивую 

экономику. 

Цели проекта: 

- Предоставление доступных и качественных услуг клинической диагностики 

жителям малых городов и сел. 

- Повышение уровня общественного здоровья через раннюю диагностику 

заболеваний. 

- Стимулирование экономического роста регионов через поддержку малого 

предпринимательства и трудоустройство местных жителей. 

Целевые сегменты: 

- Население малых населенных пунктов. 

- Пенсионеры и пожилые люди. 

- Дети и подростки. 

- Семьи с низким уровнем дохода. 

Ключевая идея: 

Создать сеть региональных клиник-лабораторий, работающих по принципу 

социального предпринимательства, предлагая доступные цены и высокую 

степень вовлеченности местного сообщества. Основной упор делается на 

внедрение новейших методов диагностики и инновационных подходов к 

управлению процессами в клиниках. 

 



Инновационный подход: 

Предприятие сочетает два аспекта: 

1. Продажа коммерческих услуг по рыночной цене для части населения, 

способного оплатить полную стоимость анализа. 

2. Оказание услуг бесплатно или по сниженным ценам социальным категориям 

населения. 

Финансирование модели строится на балансе коммерческой активности и 

государственных субсидий, грантов и частных спонсоров. 

Реализация проекта: 

1. Анализ потребности региона. 

 Провести исследование потребностей населения конкретного региона в 

услугах лабораторной диагностики, выявить ключевые медицинские 

дефициты и препятствия. 

2. Разработка бизнес-модели. 

Создать структуру, позволяющую балансировать между коммерческим 

успехом и достижением социальных целей. 

3. Подготовка инфраструктуры. 

Оснастить лаборатории необходимым оборудованием, организовать логистику 

сбора и транспортировки образцов. 

4. Маркетинг и информирование населения. 

Запустить программу просвещения населения относительно важности 

регулярной диагностики и преимуществ предлагаемого проекта. 

5. Обучение и подготовка кадров.  

Организовать подготовку местных специалистов и внедрить систему 

непрерывного профессионального образования. 

Показатели успеха: 

- Уровень охвата населения услугами диагностики. 

- Экономический эффект от раннего выявления заболеваний и предотвращения 

осложнений. 

- Степень поддержки инициативы местными органами власти и сообществом. 

- Выручка и устойчивость предприятия. 

 



Выводы: 

Данный проект демонстрирует успешную реализацию концепции социального 

предпринимательства в сфере клинической диагностики. Проект позволяет 

сочетать экономические выгоды с выполнением важной социальной миссии, 

создавая положительный мультипликативный эффект для экономики региона 

и здоровья населения. 


